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Sabine Méller wird neues Vorstandsmitglied der HSMA
Deutschland e.V.

Die Hotelbetriebswirtin Gibernimmt die Funktion des bisherigen
geschaftsfiihrenden Vorstands und Schatzmeisters Lars Diinker,
der das Ehrenamt aufgrund seiner beruflichen Tatigkeit
niederlegen wird.

Somit verfligt die Hospitality Sales & Marketing Association
Deutschland e.V. wieder Uber eine Frau im Vorstand. Sabine Moller
ist nicht nur seit Gber 30 Jahren Mitglied des Branchenverbandes;
sie war bereits von 1995 bis 1997 als Vizepréasidentin fir die HSMA
Deutschland e.V. tatig. AnschlieBend verzichtete Sabine Mdller auf
eine weitere Kandidatur, da sie sich im Jahr 1997 selbstandig
machte. Nun ergénzt Sabine Mdller das Team des Vorstandes, dem
bereits Georg Ziegler, Prasident und geschaftsfihrender Vorstand
sowie Zeev Rosenberg, stellvertretender Prasident und
geschéaftsfuhrender Vorstand, angehéren.

»Mir ist vor allem die persénliche Beziehung zwischen den
Kolleginnen und Kollegen wichtig. Gerade in der Corona-Krise haben
wir als Hotelkooperation spuren kénnen, wie ein gut aufgestellter
Branchenverband als innovative Plattform flr einen gegenseitigen
Austausch fungieren kann und aktiv Unterstitzung anbietet. Unter
anderem durch die verschiedenen Events, die gréBtenteils digital
stattgefunden haben. Genau das macht uns als HSMA aus. Daher
freue ich mich ganz besonders, in der Eigenschaft als langjahriges,
aktives Mitglied den Verband nun in der Funktion eines
Vorstandsmitglieds unterstitzen zu dirfen. Ich bedanke mich daher
recht herzlich bei allen Mitgliedern flr die Wahl sowie das
entgegengebrachte Vertrauen®, so Sabine Mdller,
geschéftsfiihrender Vorstand der HSMA Deutschland e.V. und
geschéftsfihrende Gesellschafterin der Hotelkooperation CPH
Hotels.

Georg Ziegler, Prasident und geschaftsfihrender Vorstand der
HSMA, freut sich ebenfalls Gber den Neuzugang im Vorstand:
~Sabine Mdller ist eine erfahrene Hoteliére, die unseren Verband
bereits seit vielen Jahren unterstlitzt. Sie kennt die Strukturen und ist
darlber hinaus eine sehr gute Netzwerkerin. Gerade wahrend der
durch Covid-19 ausgeldsten Krise, die das Gastgewerbe besonders
hart getroffen hat, brauchen wir ein schlagkraftiges Team, welches
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gemeinsam mit den Mitgliedern flr unsere Branche kdmpft und sich
gegenseitig hilft. Wir danken an dieser Stelle vor allem Lars Diinker
fur die tolle Zusammenarbeit und seinen Einsatz bei uns in der
HSMA-Familie. Leider muss er aus beruflichen Griinden den Posten
als geschéftsfiihrender Vorstand und Schatzmeister abgeben. Er
bleibt uns jedoch weiterhin als Mitglied treu.*

Sabine Mdller absolvierte eine Ausbildung zur Hotelfachfrau und
besuchte spéater die Hotelfachschule in Hannover. Neben Tatigkeiten
im Ausland Ubernahm sie anschliessend fur mehrere Hotelgruppen in
Deutschland — unter anderem fiir die Dorint Hotels — leitende
Positionen im Vertrieb und Marketing. Im Jahr 1997 wurde Sabine
Moller geschaftsfihrende Gesellschafterin der CPH Hotelmarketing
GmbH. Die Hotelkooperation umfasst derzeit rund 50 privat geflihrte
Mitgliedshotels aus Deutschland und aus Osterreich, Belgien,
Spanien sowie der Schweiz.

Die HSMA (Hospitality Sales & Marketing Association) Deutschland
e.V. ist der Fachverband fir die Fach- und Fihrungskréafte aus Sales
und Marketing in Hotellerie & Tourismus. Sie bildet das Netzwerk
und den Wissenspool zu allen relevanten Sales & Marketing Themen
der Hospitality Branche.

3.395 Anschldge mit Leerzeichen (Ohne Unternehmens-Footer)

Uber HSMA Deutschland e.V.:

Die HSMA (Hospitality Sales & Marketing Association)
Deutschland e.V. ist der Fachverband fiir die Fach- und
Fiihrungskréfte aus Sales und Marketing in Hotellerie &
Tourismus.

Ziel des Verbandes ist es die beruflichen Interessen der tber
1.400 Mitglieder zu férdern. Es ist die Aufgabe der HSMA einen
engen Kontakt zwischen den Mitgliedern herzustellen, um durch

Informations- und Erfahrungsaustausch die Kenntnisse und
Fahigkeiten in den Bereichen Distribution, E-Commerce,
Revenue Management, Verkauf, Employer Branding und
Marketing zu pflegen und zu verbessern.

Neben einer Vielzahl von fortbildenden Veranstaltungen in Form
von Fachkongressen, Roadshows und Barcamps zu aktuellen
Branchenthemen, schatzen die Mitglieder der HSMA vor allem
das hochkaratige Netzwerk und den direkten Kontakt
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untereinander, der in der Hospitality-Branche unabdingbar ist.
www.hsma.de

Kontakt Unternehmen:

HSMA Deutschland e.V.
c/o signals

Frau Anna Heuer

Am Nordbahnhof 3

10115 Berlin

Telefon +49 176 47812663
E-Mail: info@hsma.de
www.hsma.de

Kontakt Presse:

&t communications

Wolf-Thomas Karl

Obere Bahnhofstrasse 25

83457 Bayerisch Gmain

Telefon: +49 (0)8651 76 414 22
E-Mail: tk@lt-communications.com
www.lt-communications.com



