


HANG ON.
WHAT DID HE SAY?



34%
19%
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REVENUE MANAGEMENT
BEYOND BOUNDARIES







LEVEL OF PAIN

STRATEGY / 
EXECUTION 100%

PERSONALISATION 85%

SYSTEMS 70%

ANALYTICS/BI40%

FORECASTING25%

PRICE DETECTION10%

DISTRIBUTION 50%



FAST FORWARD.
AI SPURS EXCITEMENT.



RM COPILOT



BY 
DESIGN.

ENTERPRISE & EXTERNAL 
TRAINING DATA

GENERATIVE AI MODEL

CHAT INTERFACE



"Ja, 100% Genauigkeit und 
Vollständigkeit basierend auf 25 
verbundenen Tools und 
Systemen."

"Ich sehe 30% Wahrscheinlichkeit, 
das Budget zu verfehlen. Einfluss-
faktoren sind hauptsächlich
§ Pricing
§ Performance Google Ads
§ Corporate Production
§ Reviews"

(zeigt Daten)



§ “RMS Floor Pricing bei 95€ 
midweek ansiedeln

§ Budget Google Travel Ads um 
750€ erhöhen für mehr Bidding 
Optionen

§ Kunde Huber vom Vorjahr 
kontaktieren und für 
Neubuchung incentivieren

§ Check-In Prozess für Gäste 
schneller machen."

“Risikominimierung im September 
um 60%. 25k positiver Impact auf 
die Ergebnisse. Bitte lass mich 
wissen, welche Aktionen in 
welchem Ausmaß umgesetzt 
werden, sodass ich daraus lernen 
kann.”



CLOSING THE CIRCLE.







LEVEL 4.





BY 
DESIGN
CTD .

ENTERPRISE & 
EXTERNAL 

TRAINING DATA

STACK OF TOOLS 
AND SYSTEMS

GENERATIVE AI 
MODELS X10

AUTONOMOUS 
AGENTS X10

COMMAND INTERFACE



LEVEL 5.
S+M. AGENT

1

CRM

3

GUEST SENTIMENT

2

SOCIAL
+TRAFFIC

FIN.AGENTRM AGENT

3

PRICING

1

REVENUE
ANALYSIS

2

INVENTORY
+ADDITIONALS

1

RISK

3

COST

2

CASH FLOW

HUMAN INPUT:
GENERATE 200k PROFIT



TAKEAWAYS.



AI WITHOUT A SOLID DATA 
STRATEGY IS AN EMPTY SHELL.



ELEVATE POWER SKILLS.



PREDICTIONS.



DEMOCRATISATION HOLISTIC
COMMERCIAL MANAGEMENT

80% LESS WORK



REVENUE MANAGEMENT
BEYOND BOUNDARIES

OVER AND OUT


