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Neue Fachvorstande bei der HSMA Deutschland e.V.:
MICE-Erfahrung trifft HR-Kompetenz

Mit der Berufung von Gerhard Wasem und Arete Schaffler starkt
der Verband seine Fachbereiche ,,MICE & Sales“ sowie ,HR &
People and Culture® und setzt auf praxiserprobte

Fuhrungspersonlichkeiten.

Neuerung im Flihrungsgremium der Hospitality Sales & Marketing Association
Deutschland e.V. (HSMA): Ab November Ubernimmt der langjahrige
Vorsitzende Gerhard Wasem des Expertenkreises MICE das Amt des
Fachvorstands MICE & Sales. Zusatzlich wird Kathrin Scharrmann von den
Dorint Hotels & Resorts zur neuen Vorsitzenden des Bereichs MICE berufen.
DartUber hinaus rickt mit Arete Schaffler von H World International eine
ausgewiesene HR-Expertin auf. Sie Gbernimmt nun die Verantwortung als
Fachvorstandin HR & People and Culture, wahrend Andrea Sahmer weiterhin
den Vorsitz des gleichnamigen Expertenkreises innehat.

Arete Schaffler bringt mehr als ein Jahrzehnt Erfahrung im Human Resources-
Management renommierter Hauser mit: Aktuell verfugt sie Uber die Funktion
des Cluster HR Lead South bei H World International. Zuvor war sie als
Regional HR Manager South ebenfalls fur H World International tatig. Zu ihren
weiteren beruflichen Stationen gehért die Funktion der HR Managerin im
Steigenberger Hotel Miinchen. Davor leitete sie den Bereich Qualitat &
Training im Platzl Hotel Inselkammer KG und war bereits als Director of
Convention Sales im Sheraton Minchen Westpark tatig. Ihre Mission als frisch
bestellte Fachvorstandin formuliert sie klar: ,Menschen sind das Herz der
Hotellerie. Mein Ziel als HR-Fachvorstand der HSMA ist es,
Rahmenbedingungen zu schaffen, in denen Talente wachsen und die Branche
sich weiterentwickeln kann.“ Kathrin Scharrmann, MICE Revenue Manager

bei den Dorint Hotels & Resorts, Ubernimmt den Vorsitz im Fachbereich Mice.
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Sie erganzt das Fuhrungsteam strategisch und bringt operative Erfahrung aus
dem Veranstaltungsbereich mit.

Gerhard Wasem, der nach seinem dualen Studium an der DHBW Ravensburg
bereits frih digitale Ansatze fiir das Revenue Management im
Veranstaltungsbereich entwickelte, leitete spater die Event-Location seines
Familienweinguts in Rheinhessen. In dieser Funktion pragte er den Vertrieb
sowie die Organisation einer exklusiven MICE-Location mit angeschlossenem
Weingut — eine Kombination aus Tagungs- und Erlebniswelt. Nach der
Etablierung seiner Softwarelésung MiceRate zur Automatisierung von
Meetings & Events und einer Station bei Duetto kehrte er im August 2025
vollzeitig in das Familienunternehmen zurick. Seit 2022 fuhrt er dariber
hinaus den Expertenkreis MICE der HSMA und Gbernimmt nun offiziell die
neue Funktion.

Mit den neuen Personalien setzt die HSMA Deutschland e.V. klare Impulse:
Durch praxiserfahrene Flhrungskrafte in Schliisselfunktionen positioniert sich
der Verband als Impulsgeber und Netzwerkplattform fir Sales, MICE und HR
in der deutschsprachigen Hotellerie. ,Wir freuen uns sehr Uber diese
Besetzungen und das damit verbundene, wertvolle ehrenamtliche
Engagement der Mitglieder”, erganzt Christian von Rumohr, Prasident der
HSMA Deutschland e.V. und Hoteldirektor des The Liberty Hotels in
Bremerhaven. ,Denn sie kombinieren operative Leadership mit strategischer
Expertise, sorgen fiir einen fachlichen Austausch und bieten umfangreiches
Fachwissen — genau das, was unsere Mitglieder heute im Hotelalltag
bendtigen.”

Der Verband unterstitzt derzeit Uber 1600 Mitglieder mit einem umfassenden
Angebot in den Bereichen Distribution, Marketing, E-Commerce, Revenue
Management, Verkauf, Employer Branding, Sustainability und Technology und
versteht sich als Plattform fir Wissenstransfer, Vernetzung und

Gestaltungsimpulse.

Foto: Arete Schéffler, Fachvorstdndin HR & People and Culture und Gerhard
Wasem, Fachvorstand MICE & Sales der HSMA Deutschland e.V.
Bildquelle: Arete Schéffler (Thomas Loris/online unbegrenzt nutzbar) &
Gerhard Wasem (Kloster Engelthal/online zeitlich unbegrenzt nutzbar). Frei
zum Druck. Abdruck der Presseinformation honorarfrei.
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Uber HSMA Deutschland e.V.:

Die HSMA (Hospitality Sales & Marketing Association) Deutschland e.V.
ist der Fachverband fiir die Fach- und Fiihrungskrafte aus Sales und
Marketing in Hotellerie & Tourismus.

Ziel des Verbandes ist es die beruflichen Interessen der liber 1.600
Mitglieder zu fordern. Es ist die Aufgabe der HSMA einen engen Kontakt
zwischen den Mitgliedern herzustellen, um durch Informations- und
Erfahrungsaustausch die Kenntnisse und Fahigkeiten in den Bereichen
Distribution, E-Commerce, Revenue Management, Verkauf, Employer
Branding und Marketing zu pflegen und zu verbessern.

Neben einer Vielzahl von fortbildenden Veranstaltungen in Form von
Fachkongressen, Roadshows und Barcamps zu aktuellen
Branchenthemen, schiatzen die Mitglieder der HSMA vor allem das
hochkaratige Netzwerk und den direkten Kontakt untereinander, der in
der Hospitality-Branche unabdingbar ist. www.hsma.de

Kontakt Unternehmen:

HSMA Deutschland e.V.
c/o Design Offices

Anna Heuer
Koppenstrasse 93

10234 Berlin

Telefon +49 176 47812663
info@hsma.de
www.hsma.de

Kontakt Medien:

Wolf.Communications

by Wolf-Thomas Karl
Schulhausstrasse 3

8306 Brittisellen/ZH
Telefon: +41 (0)76 4985993
mail@wolfthomaskarl.com
www.wolfthomaskarl.com
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