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Revenue & Performance 2025:

Insights, Strategien und neue Umsatzquellen
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Entscheidungen in
beispiellosen Zeiten treffen.
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Aber.. Wir waren schon einmal hier

Berliner Markt wahrend Covid
DEMAND CHANGE
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Was bedeutet das fur Hotels?



Wir treffen
Entscheidungen
anhand von Daten,
die nicht mehr der
Realitat
entsprechen.
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Q@ Lisbon 2 guests

€580 per night
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Unconverted Demand
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Forecast Strategie
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Bei der Strategie
geht es nicht nur um
das Pricing, sondern
auch um die
ErschlieBung anderer
Umsatzquellen.
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Room
27.0%

Gaste sind
mehr als eine
gebuchte
Ubernachtung.

Spa
28.0%
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Group & MICE business, eine
strategische Umsatzquelle

Der MICE-Markt wird bis
2033 auf 1.931 Milliarden
Dollar anwachsen.



https://www.custommarketinsights.com/report/mice-market/

“The greatest danger in times of turbulence is

not the turbulence—it is to act with yesterday’s logic.”
Peter Drucker (Author)
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